
Aktuelles Wissen und Können 

Restaurant Rössli 
 
Moritz und Vreni Rogger—Fässler 
Dorfstrasse 2 
5079 Zeihen 
 
Telefon: 062 876 15 66; Fax: 062 876 15 36 
e-Mail: rogger-roessli@bluewin.ch 
 
Mittwoch — Sonntag von 8 bis 24 Uhr durchgehend 
geöffnet, warme Küche bis 23 Uhr. 
 
www.gewerbeoberesfricktal.ch 
Informationen zum Verein und weitere Veranstaltungen, 
Anlässe, News etc. finden Sie auf unserer Website. 
 
www.coach24.ch 
Dienstleistungen für Gewerbe, Unternehmungen, Teams, 
Einzelpersonen: Coaching, Aus– und Weiterbildung 

Bitte 
ausreichend 
frankieren 

 
GOF 
Gewerbeverein 
Oberes Fricktal 
 
Postfach 1 
 
CH-5076 Bözen 

Mitteilungen: 
 
 
 
 

Weitere Angebote 

$ 

Veranstaltungsort 

Aktuelles Wissen und Können  

Erkennen und nutzen Sie die Chancen, welche 
sich aus den grossen Herausforderungen 
unserer Zeit ergeben...                                                   

Workshop 
Mehr und bessere                    
Aufträge 

Für alle Selbständigerwerbenden, 
Gewerbetreibende und kleine Unternehmungen, 
die sich praxisbezogen weiterentwickeln wollen. 

Zielsetzung 
 

♦ Umsatz– und Marktanteilsteigerung. 
♦ Verstärkte Marktbearbeitung. 
♦ Erfolgreich Verkaufsgespräche führen und 

Hilfsmittel gezielt einsetzen. 
♦ Entwicklung der Kommunikationsfähigkeit. 
♦ Selbstmotivation steigern. 
♦ Persönliche Vorsätze und  Massnahmenplan. 
♦ Sofortige Umsetzung / Transfer in den Alltag. 
♦ Mehr und bessere Aufträge... 
 
 
Die individuelle Veranstaltung mit 
Vorbereitung und Umsetzungsbegleitung 
garantiert nachhaltige positive Wirkung. 

Gewerbeverein 
Oberes Fricktal 
Postfach 1 
CH-5076 Bözen 
 

info @gewerbeoberesfricktal.ch 
www.gewerbeoberesfricktal.ch 
 
 

 
Unterstützt vom 
Standortmarketing BEEHZ 



Aktuelles Wissen und Können 

Workshop „Mehr und bessere 
Aufträge... mehr Gewinn“ 
Mehr Konkurrenz, mehr Wettbewerb, mehr Preisdruck. Da 
hilft nur sehr aktiver Verkauf, Neukundenakquisition, starke 
Kundenbetreuung: mehr Marketing. 
Mit proaktiver Marktbearbeitung und gesteigerter 
Kommunikationsfähigkeit können mehr Aufträge akquiriert 
werden (+10—20%). 
Mit nutzenorientierter Argumentation und mehr 
Informationen lassen sich höhere Margen (=weniger 
Rabatte) durchsetzen. 
 
Die Inhaltsschwerpunkte sind: 
-  Was ist anders geworden? Was geht vor? 
-   Die Wege zum Kunden, Kommunikationsmittel. 
-  Was will der Kunde wirklich? 
-  Der Marketingplan zum Erfolg. 
-  Mein Beziehungsnetz entwickeln, Preisverhandlung. 
-  Einwandbehandlung, überzeugende Argument finden. 
-  Kenne ich meine Kunden?   
-  Typologie des Kunden. 
-  Was kann ich was andere nicht können ? 
-  Der Preis — versteckte Botschaften. 
-  Kundenorientierung meiner Mitarbeiter 
-  Das Bestehende nutzen. 
-  Habe ich das richtige Angebot ? 
-  Von Rabatten und Offerten 
-  die häufigsten Fehler 
-  Hilfsmittel, Selbstmotivation 
-  Erfahrungen und Tipps 
 
Vorbereitungsaufgabe, Einzel-/ Gruppen-/Teamarbeit, 
Praxisgespräche, Übungen, Lehrgespräch, Moderation, 
Diskussion, Fallstudie, Erfahrungsaustausch. Starke 
Integration der Teilnehmenden.  
 
Persönliche Farbdokumentation mit Fotos, Checklisten, 
Arbeitsblätter und Informationen. 
 
Ech te ,  i nd i v i due l l e  P rax i ss i t ua t i onen  und 
Problemstellungen, persönliche Massnahmen– und 
Erkenntnisliste, individuelle Umsetzungsbetreuung / 
Coaching nach Bedarf. 

Unser Umfeld 

Inhalte 

Methoden 

Teilnehmerdoku 

Umsetzung 

Aktuelles Wissen und Können  

Samstag, 16. und 23. September 2006. 
jeweils 08.30 bis 12.30 Uhr (1/2 Tag)  
 
Inbegriffen ist pro Teilnehmer 1/4 Std. persönliches 
Coaching anschliessend per Telefon, E-Mail oder 
Videokonferenz. Auf Wunsch Teilnahme am moderierten 
Erfahrungsabend ca. 8 Wochen nach dem Workshop. 
 
Inhaltsschwerpunkte können nach den aktuellen 
Bedürfnissen der Teilnehmenden gesetzt werden. Sprache 
deutsch.   
 
Heinz Oftinger, Bözen 
Trainer und Berater, Organisator SGO, Coach, 
Unternehmer 
Tel . 079—354 94 49, e-Mail: heinzoftinger@bluewin.ch 
 
Mitglieder GOF: 190.– Fr. 
Nichtmitglieder:  320.– Fr. 
Inkl. Kursdokumentation, exkl. Getränke  

Dauer, Umfang 

Spezielles 

Leitung 

Kosten 

      Vorname/Name 

Firma,Abteilung     

Strasse/Postfach     

PLZ/Ort     

Telefon/Fax     

E-Mail     

Homepage     

Datum/Unterschrift     

     

Bitte faxen, senden oder mailen an GOF (Adresse siehe Vorderseite) 

Anmeldung und Information 
 

O   Ich melde mich an. Bitte senden Sie mir die Teilnahmebestätigung. 
O   Ich möchte Mitglied beim GOF werden. 
O   Gerne würde ich an einem anderem Datum teilnehmen. Rufen Sie mich an. 
O   Ich interessiere mich auch für Veranstaltungen zum Thema: .................................            
O   Bitte setzen Sie mich auf den Verteiler des „GOF-Newsletter“. 
O   Bitte nehmen Sie mit mir Kontakt auf. 

$ 




